Transformando Tu Idea en
una Startup Invertible

Todo fundador comienza con una idea brillante. Sin embargo, entre esa idea
inicial y un negocio preparado para recibir inversion existe un camino
estratégico que puede optimizarse. En esta presentacion, exploraremos el
proceso paso a paso para convertir tu concepto en una startup atractiva para
inversores.

Descubriras como validar problemas, estructurar propuestas de valor,
desarrollar productos minimos viables y preparar tu proyecto para captar
inversion. Cada etapa ha sido disefiada para maximizar tus posibilidades de
éxito en el competitivo mundo de las startups.
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Validacion del Problema: El
Primer Paso Crucidl
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ldentifica el problema real

Todo inversionista quiere entender qué problema especifico resuelve tu
startup y para quién esta dirigida la solucion.

Habla con usuarios potenciales

Realiza entrevistas con personas reales que experimentan el problema
que intentas resolver.

Identifica patrones recurrentes

Busca similitudes en las experiencias compartidas para validar que el
problema es significativo.

Confirma la disposicion a pagar

Verifica que los usuarios estarian dispuestos a pagar por una solucion
efectiva al problema identificado.



Estructurando una Propuesta de Valor Efectiva

Beneficio principal

i? El valor fundamental que ofreces

Diferenciacion competitiva

DX

Lo que te hace unico en el mercado
o Audiencia especifica
[

A quién sirves exactamente

Tu propuesta de valor debe ser simple, directa y centrada en el beneficio que el usuario obtendra. Los inversionistas valoran la claridad, la
escalabilidad y el enfoque. No confundas innovacion con complejidad; una propuesta clara y concisa tiene mayor impacto y es mas facil
de comunicar tanto a usuarios como a potenciales inversores.
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Desarrollo del Producto Minimo Viable (MVP)

Definir
funcionalidades
esenciales

|dentifica solo aquellas
caracteristicas que resuelven
directamente el problema
principal, eliminando todo lo
superfluo.

Crear prototipo
bdsico

Desarrolla una version
simplificada que demuestre la
solucion, puede ser una landing
page, una automatizacion o
incluso un video conceptual.

Testear con usuarios
reales

Presenta el MVP a potenciales
usuarios para obtener
retroalimentacion temprana'y
validar la direccion del
producto.

lterar basado en
feedback

Mejora el producto
incorporando los aprendizajes
obtenidos de las pruebas con
usuarios.



Creacion de un Plan de
Negocios Simplificado

Modelo de ingresos

Define claramente como generaras dinero: suscripciones, ventas directas,
freemium, comisiones, etc.

Canales de adquisicion

Establece las estrategias para atraer usuarios: marketing digital, ventas
directas, alianzas estratégicas.

Proyecciones financieras

Presenta estimaciones realistas de ingresos, gastos y punto de equilibrio
para los primeros afos.

Distribucion de recursos

Detalla como se utilizara la inversion: desarrollo de producto, marketing,
contrataciones, etc.

Los inversionistas necesitan entender como planeas convertir tu idea en un
negocio rentable. Incluso si es un plan inicial, debes incluir estos elementos
fundamentales para demostrar que tienes una vision clara del camino hacia la
rentabilidad.




Preparacion para la
Captacion de Inversion

Documentacion legal

Asegurate de tener toda la documentacion legal en orden:
constitucion de la empresa, acuerdos entre socios, propiedad
intelectual.

Pitch deck convincente
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Desarrolla una presentacion clara que comunique el problema,
la solucion, el mercado y la oportunidad de inversion.

Verificacion de startup

O Obtén el sello de Startup Verificada para ofrecer mayor
seguridad a tus potenciales inversores.

Red de contactos

% Construye relaciones con mentores, asesores e inversores

potenciales antes de necesitar el capital.




Plataformas de Inversion:
ISelfToken
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Inicio rapido
Puedes iniciar tu
captacion incluso con
poco capital inicial,
democratizando el
acceso a la inversion.
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Seguimiento de
progreso

Herramientas para
monitorizar el avance de
tu captacion y gestionar
relaciones con
inversores.
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Seguridad para
inversores

La plataforma ofrece
verificacion documental
gue genera confianza en
potenciales inversores.
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Comunidad de
ApoYyo
Accede a una red de
emprendedores e

inversores que pueden
impulsar tu proyecto.



Flementos Clave de una Narrativa Atractiva

Origen inspirador

La historia personal detras de la idea 'y
como identificaste el problema

Oportunidad de mercado

El tamano del problemay la
escalabilidad de la solucion
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Impacto en usuarios

Testimonios y casos de uso que
demuestran el valor real

Vision de futuro

Hacia donde se dirige la empresa y su
potencial de crecimiento

Una narrativa bien estructurada conecta emocionalmente con los inversores mientras demuestra el potencial de negocio. Combina

elementos racionales (datos, métricas) con aspectos emocionales (proposito, impacto) para crear una historia completa y convincente.



Estrategias de Monetizacion Efectivas

=)
B/ e
= i &

Subscription ]

_Sle % _

Freemium Business Model

Basic Premium

Buyers 2 e =

Sellers

Buyers e _&x\ f —

il WEE
.CSeliers /’ X \Tra:lssactions ' /"? . .“-\ $m = {ﬁ

.
\

Modelo de suscripcion

Ingresos recurrentes mediante pagos peridodicos por acceso continuo al
producto o servicio. Ideal para SaaS y plataformas digitales que ofrecen
valor constante.

Freemium

Version basica gratuita con funcionalidades premium de pago. Permite
adquirir usuarios rapidamente mientras se monetiza a los mas

comprometidos.

Comisiones por transaccion

Porcentaje sobre ventas o transacciones realizadas en la plataforma.
Modelo tipico de marketplaces que alinea ingresos con el valor generado.



Métricas Clave para Inversores

CAC (Coste Adquisicion...
LTV (Valor Vida del...
Tasa de retencion

Tasa de crecimiento

Margen bruto

Tiempo hasta rentabilidad

0 4 38 12

Los inversores evallan estas métricas para determinar la salud y potencial de crecimiento de tu startup. El Coste de Adquisicion de
Clientes (CAC) y el Valor del Tiempo de Vida del Cliente (LTV) son especialmente importantes, ya que demuestran la eficiencia de tu
modelo de negocio y su sostenibilidad a largo plazo.

Preparate para presentar y explicar estas métricas con datos reales o proyecciones fundamentadas en investigacion de mercado solida.



Errores Comunes a Evitar

Falta de validacion del problema @

Desarrollar soluciones sin confirmar que existe un
problema real que los usuarios quieren resolver.

Modelo de negocio poco claro

No tener definido como se generaran ingresos o basar el
modelo en suposiciones no validadas.
Equipo incompleto 2
Carecer de habilidades clave necesarias para ejecutar el

proyecto o no mostrar capacidad para atraer talento.
o Proyecciones irrealistas

Presentar estimaciones de crecimiento exageradas sin

fundamento en datos o benchmarks de la industria.
Mercado insuficiente ®)

Dirigirse a un mercado demasiado pequefio o saturado
que limita el potencial de crecimiento.



Proximos Pasos: De |la ldea a la Accion

Valida tu idea hoy mismo

Comienza entrevistando a 10 potenciales usuarios

Disefa tu MVP esta semana
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Define las funcionalidades esenciales de tu producto

Estructura tu plan en 30 dias

Desarrolla tu modelo de negocio y proyecciones

Registrate en iSelfToken
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Comienza tu camino hacia la inversion

Las ideas no cambian el mundo por si solas. Deben ser validadas, comunicadas con claridad y puestas en practica. Con iSelfToken,
puedes transformar tu idea en una oportunidad de inversion real y atraer a los primeros seguidores de tu proyecto.

Registrate ahora y comienza a transformar tu idea en una startup invertible: www.iselftoken.com




