
Estrategias para Tokens de 
Startups: ¿Vender o 
Mantener?
Invertir en startups es una estrategia a largo plazo que requiere paciencia y 
visión. Sin embargo, muchos inversionistas se enfrentan a la difícil decisión de 
determinar el momento ideal para vender sus tokens o si es más conveniente 
mantenerlos por más tiempo.

En esta presentación, analizaremos los diferentes escenarios posibles y cómo 
tomar decisiones inteligentes sobre tus activos adquiridos en iSelfToken. 
Exploraremos el ciclo natural de las startups, los indicadores para mantener o 
vender tokens, y las mejores prácticas para monitorear tus inversiones.



El Ciclo Natural de una Startup
1Ideación

Fase inicial donde se desarrolla el concepto y modelo de 
negocio.

2 Operación
La startup comienza a funcionar y validar su propuesta 
de valor.

3Tracción
Crecimiento en usuarios, clientes e ingresos que validan 

el modelo.
4 Escala

Expansión acelerada del negocio y captación de 
mayores inversiones.

5Liquidez
Eventos como adquisiciones o salidas a bolsa (IPO) que 

generan retornos.

Las startups atraviesan diferentes etapas de desarrollo a lo largo de su existencia. El valor de los tokens tiende a crecer a medida que la 
empresa avanza por estas fases, pero también existen riesgos inherentes a cada etapa que deben ser considerados por los 
inversionistas.



Razones para Mantener tus 
Tokens

Crecimiento Constante
La startup muestra indicadores de crecimiento sostenido en usuarios, 
ingresos o expansión de mercado.

Hitos Importantes
La empresa está alcanzando objetivos significativos como aumento de 
clientes, ingresos o nuevas rondas de inversión.

Confianza en el Equipo
Crees firmemente en el propósito, la visión y la capacidad del equipo 
fundador para ejecutar el plan de negocio.

Potencial Futuro
El escenario de liquidez aún está distante, pero las perspectivas son 
prometedoras y el potencial de crecimiento es significativo.

Mantener tokens puede ser una excelente estrategia para quienes creen en el 
proyecto y desean maximizar retornos a largo plazo, especialmente cuando la 
startup muestra señales positivas de desarrollo.



Cuándo Considerar Vender 
tus Tokens

Dificultades Operativas
La startup atraviesa problemas significativos que comprometen su 
continuidad y viabilidad en el mercado.

Estancamiento
El proyecto no muestra señales de crecimiento, está estancado y sin 
perspectivas claras de recuperación o avance.

Realización de Ganancias
Deseas materializar beneficios para diversificar tu cartera o reinvertir en 
otros tokens con mayor potencial.

Oportunidad de Venta
Existe una opción de venta secundaria o directa ofrecida por la plataforma 
u otro inversionista interesado.

La decisión de vender debe basarse en un análisis objetivo de la situación 
actual de la startup y tus propios objetivos financieros. Recuerda que cada 
decisión conlleva implicaciones fiscales y estratégicas que deben ser 
consideradas cuidadosamente.



Limitaciones Actuales en 
iSelfToken

Sin Mercado 
Secundario 
Activo
Actualmente, iSelfToken 
no ofrece un mercado 
secundario donde los 
inversionistas puedan 
negociar libremente sus 
tokens.

Liquidez 
Programada
El modelo de la 
plataforma contempla 
posibilidades futuras 
para la negociación de 
tokens en momentos 
específicos.

Eventos de 
Liquidez
Las oportunidades de 
venta podrían 
presentarse durante 
eventos como fusiones, 
adquisiciones o rondas 
de financiación.

Es importante entender que invertir en startups a través de tokens implica 
aceptar una liquidez limitada en comparación con activos tradicionales. Esta 
característica forma parte del perfil de riesgo-rendimiento de este tipo de 
inversiones alternativas.



Cómo Monitorear el Mejor 
Momento

Seguimiento de Informes
Revisa regularmente los informes y actualizaciones oficiales 
proporcionados por la startup para evaluar su progreso y situación 
financiera.

Análisis de Comunicaciones
Presta atención a la comunicación de los fundadores, tanto en su 
frecuencia como en su contenido, para detectar señales positivas o 
negativas.

Noticias del Sector
Mantente informado sobre las tendencias del sector, competidores 
y posibles eventos que podrían afectar la valoración de la startup.

Diversificación de Cartera
Equilibra tus inversiones entre diferentes proyectos para mitigar 
riesgos y no depender excesivamente del desempeño de un 
solo token.

El monitoreo constante y la evaluación objetiva son fundamentales para tomar 
decisiones informadas sobre tus inversiones en tokens de startups.



Indicadores de Valor en Crecimiento
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Este gráfico ilustra el crecimiento potencial del valor de los tokens a medida que la startup avanza por las diferentes etapas de su 
desarrollo. Como se puede observar, el mayor incremento de valor suele producirse en las fases de tracción, escala y liquidez.

Sin embargo, es importante recordar que no todas las startups siguen esta curva ideal. Algunas pueden estancarse en etapas 
intermedias o incluso fracasar, lo que subraya la importancia de diversificar inversiones y realizar un seguimiento constante.



Estrategias de Diversificación
Tokens de alto potencial
Startups innovadoras en fase temprana (10-20%)

Tokens de crecimiento
Startups con tracción demostrada (30-40%)

Tokens establecidos
Startups en fase de escala (40-60%)

Una estrategia efectiva de inversión en tokens de startups implica diversificar tu cartera según el nivel de riesgo y la etapa de desarrollo. 
La pirámide ilustra una distribución recomendada donde la base está formada por tokens de startups más establecidas, mientras que la 
cima representa inversiones más arriesgadas pero con mayor potencial de crecimiento.

Esta estructura permite equilibrar el riesgo y potenciar los retornos, facilitando decisiones más objetivas sobre cuándo mantener o 
vender determinados tokens dentro de tu estrategia global.



Factores Externos a Considerar

Además de los factores internos de la startup, es crucial considerar el contexto más amplio en el que opera. Estos elementos externos 
pueden tener un impacto significativo en el valor futuro de tus tokens y deben formar parte de tu análisis al decidir si mantener o vender.

Tendencias de 
Mercado

Cambios en las preferencias de 
los consumidores o nuevas 

tecnologías que pueden afectar 
la viabilidad del modelo de 

negocio.

Entorno Económico
Condiciones 

macroeconómicas como tasas 
de interés, inflación o 

recesiones que impactan en la 
valoración de startups.

Regulación
Cambios legislativos que 
pueden afectar tanto a la 

startup como a la negociación 
de sus tokens en determinadas 

jurisdicciones.
Competencia

Surgimiento de competidores o 
consolidación del sector que 

puede alterar las perspectivas 
de crecimiento de la startup.



Conclusiones y Recomendaciones
Conoce tus inversiones
Investiga a fondo las startups antes de invertir y mantente informado sobre su evolución y desempeño.

Equilibra riesgo y paciencia
Comprende que las inversiones en startups requieren tiempo para madurar, pero establece límites claros para mitigar 
pérdidas.

Diversifica estratégicamente
Distribuye tus inversiones entre diferentes startups, sectores y etapas de desarrollo para optimizar el rendimiento global.

Actúa con propósito
Toma decisiones basadas en datos, análisis objetivo y alineadas con tu estrategia de inversión a largo plazo.

La decisión de vender o mantener tokens no tiene una respuesta única. El éxito radica en conocer bien los proyectos en los que inviertes, 
seguir su evolución y actuar con base en datos, propósito y estrategia. Recuerda acceder regularmente a tu cartera en iSelfToken para 
monitorear el desempeño de tus inversiones.


