COmo Estructurar el Uso de
los Recursos Captados y
Ganar la Confianza de los
INnversionistas

Cuando un inversionista decide invertir en una startup, la pregunta fundamental
es: "¢ A donde va mi dinero?". Tener un plan claro y bien estructurado para la
aplicacion de los recursos captados puede marcar la diferencia entre una
captacion tibia y una ronda exitosa.

La transparencia es la base de la confianza. Presentar un plan detallado de
asignacion de recursos demuestra vision de negocio, madurez como fundador
y compromiso con los resultados, elementos esenciales para ganar la
confianza de los inversionistas.
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La Importancia de la

Transparencia

g9 Base delaconfianza |

La transparencia genera
seguridad en los
inversionistas, mostrando que
el dinero sera utilizado
estratégicamente para el
crecimiento empresarial.

1 Compromiso con resultados

Demuestra vision

Un plan claro refleja que tienes
una vision solida del negocio y
sabes exactamente qué pasos
seguir para alcanzar tus
objetivos.

Mostrar como se utilizaran los recursos evidencia tu compromiso con

la obtencion de resultados concretos y medibles.
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Pilares Fundamentales del Plan de Recursos

Desarrollo de producto

‘@ Inversion en tecnologia e innovacion

Marketing y adquisicion

Estrategias para captar clientes

Juridico y contabilidad

NG

Cumplimiento normativo

Infraestructura y herramientas

Soporte operacional

Remuneracion del equipo

Talento y capital humano

En iSelfToken, recomendamos que el plan de recursos contemple estos pilares fundamentales. Cada area representa un componente
esencial para el crecimiento sostenible de la startup, asegurando que todos los aspectos del negocio reciban la atencion y financiacion
adecuadas.



Reserva de Efectivo: Un Pilar
Estratégico

Fondo de emergencia Oportunidades de
Mantener una reserva para SR

situaciones imprevistas protege Contar con capital disponible

la continuidad del negocio ante permite aprovechar

crisis o cambios repentinos del oportunidades estratégicas que
mercado. surjan sin necesidad de buscar

financiacion adicional.

Estabilidad operativa

La reserva garantiza la operacion continua durante periodos de flujo de
caja reducido o mientras se consolidan nuevas lineas de negocio.

La reserva de efectivo no debe verse como dinero inactivo, sino como un
componente estratégico que proporciona seguridad y flexibilidad. Los
inversionistas valoran positivamente que una parte de los recursos se destine a
este fin, demostrando prevision y gestion responsable.




Formatos de Presentacion Efectivos

Business Resource

Resource Allocation PROJECTED INVESTMENT RETURNS

OPERA

Healrhcare Healihcare  RenewiableEnergy  Real Estate
18% % 15%

18% 22
T IR IR ERE

Support Support

Puedes presentar tu plan de asignacion de recursos en diversos formatos segun tu estilo y las preferencias de tus potenciales
inversionistas. Lo fundamental es la claridad: cada formato debe comunicar de manera efectiva el porcentaje aproximado destinado a
cada areay la justificacion estratégica detras de estas decisiones.

Independientemente del formato elegido, asegurate de que la informacion sea facil de interpretar y que refleje una distribucion
equilibrada y estrategica de los recursos.



Vinculacion de Recursos
con Resultados

\/ ] ]
Inversion en marketing
4
30% del presupuesto
\/
\/
o Aumento de leads
~O~
= Crecimiento 10x en base de clientes potenciales
\/
\/
Incremento en ventas
. |
Aumento del 40% en ingresos trimestrales
\/

A los inversionistas les gusta la logica y los datos concretos. No basta con
indicar donde se invertira el dinero; es crucial explicar como cada inversion se
traducira en resultados tangibles para el negocio. Este enfoque demuestra
pensamiento estratégico y capacidad para convertir capital en crecimiento.

Presenta proyecciones realistas basadas en datos historicos o benchmarks del
sector para respaldar tus estimaciones de resultados.
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Ejemplo de Distribucion de Recursos

Desarrollo de Marketing B Equipo B Infraestructura B Juridico B Reserva
producto

Este es un ejemplo de distribucion equilibrada para una startup tecnologica en fase temprana. La mayor parte de los recursos se destina
al desarrollo del producto y a las estrategias de marketing, elementos cruciales para validar el modelo de negocio y comenzar a escalar.

La distribucion especifica variara segun la etapa de la startup, el sector y los objetivos particulares. Lo importante es que refleje las
prioridades estratégicas del negocio en su fase actual.



El Papel de iSelfToken en la Gestion de Recursos

Gestion de transferencias

Asesoramiento estrategico Para startups en fase temprana, iSelfToken

Registro en la plataforma

Recibiras orientacion profesional sobre puede facilitar la transferencia directa de
Durante el proceso de registro de tu como optimizar la asignacion de recursos recursos a socios estratégicos,
startup, iSelfToken te guiara para segun las mejores practicas del mercadoy  garantizando una aplicacion correcta
completar la informacion sobre la las caracteristicas especificas de tu desde el inicio.
distribucion de recursos de manera negocio.

estructurada.

iISelfToken no solo proporciona una plataforma para la captacion de inversiones, sino que también ofrece herramientas y asesoramiento
para asegurar que los recursos captados se utilicen de manera 6ptima, maximizando las probabilidades de éxito del proyecto.



Beneficios de |la Transferencia Directa a Socios

Estratégicos

Seguridad

Garantiza que los fondos se

destinen efectivamente a los

fines acordados, reduciendo
riesgos de desviacion.

Confianza

Genera mayor confianza en los
inversionistas al ver un sistema
que asegura la correcta
aplicacion de recursos.

9,

Eficiencia
Agiliza procesos al establecer
relaciones directas con

proveedores clave desde el
inicio del proyecto.

&

(2

Resultados

Facilita la obtencion de
resultados mas rapidos al
trabajar con socios
experimentados y previamente
validados.

Para startups en etapas iniciales, la gestion eficiente de recursos puede ser un desafio. El sistema de transferencia directa de iSelfToken

proporciona una estructura que facilita esta gestion, asegurando que cada euro invertido contribuya efectivamente al crecimiento del

negocio.



é“[é Distribucion

desequilibrada

Asignar demasiados
recursos a un area
mientras se descuidan
otras igualmente
importantes puede
comprometer el
desarrollo integral del
negocio.

D
Q:© Falta de detalle

Presentar categorias
demasiado generales
sin especificar
subcategorias o
actividades concretas
genera desconfianza
sobre el conocimiento
real de las necesidades
del negocio.

Ausencia de

reservad

No contemplar un
fondo de reserva
demuestra falta de
prevision y puede poner
en riesgo la continuidad
del proyecto ante
Imprevistos.

Errores Comunes en la Asignacion de Recursos

i} Desconexion

con objetivos

Presentar un plan de
recursos que no se
alinea claramente con
los objetivos
estratégicos declarados
genera dudas sobre la
coherencia del
proyecto.



Adaptacion del Plan Segun la Etapa de la

Startup

| 2
Pre-seed Seed
Mayor enfoque en Equilibrio entre desarrollo
desarrollo de producto (40- (30-40%) y marketing (20-
50%) y validacion de 30%). Comienza la
mercado (20-30%). Equipo estructuracion del equipo
minimo y costes (15-20%) y operaciones
operativos reducidos. (10-15%).

Serie A

Enfasis en escalabilidad:
marketing (30-40%), equipo
(25-30%), desarrollo (20-
25%) e infraestructura para
crecimiento (10-15%).

Serie B+

Expansion y consolidacion:
equipo (30-35%), marketing
(25-30%), desarrollo (15-
20%), operaciones (15-
20%) y nuevas
oportunidades (5-10%).

El plan de asignacion de recursos debe evolucionar con la startup. Lo que resulta éptimo en una fase temprana puede no serlo en etapas

mas avanzadas. Adaptar la distribucion segun la etapa demuestra comprension del ciclo de vida empresarial y capacidad para priorizar

estratégicamente.



Indicadores de Exito en la Gestidbn de Recursos

89% 30%

Tasa de conversion ROI marketing
Porcentaje de inversionistas que confian en el plan de recursos y Retorno de la inversion en estrategias de marketing, medido en
deciden invertir tras su presentacion. adquisicion de clientes y crecimiento de ingresos.

18% 2.bx

Reduccion de costes Multiplicador de valor
Optimizacion de gastos operativos gracias a una asignacion Incremento en la valoracion de la startup tras la aplicacion
eficiente de recursos en infraestructura y herramientas. estratégica de los recursos captados.

El éxito en la gestion de recursos no solo se mide por la capacidad de captacion inicial, sino por los resultados tangibles que se obtienen
tras su aplicacion. Establecer métricas claras y hacer seguimiento regular permite demostrar a los inversionistas que su capital esta
generando el impacto esperado.



Comunicacion Continua con Inversionistas

Informes periddicos

Establece un calendario de reportes (mensuales o trimestrales)
donde comuniques el avance en la ejecucion del plan de recursos
y los resultados obtenidos. Incluye métricas clave y comparativas
con las proyecciones iniciales.

Los informes deben ser concisos pero completos, destacando
tanto los logros como los desafios encontrados y las
adaptaciones realizadas al plan original cuando sea necesario.

Transparencia en los ajustes

Si necesitas modificar la distribucion de recursos debido a
cambios en el mercado o nuevas oportunidades, comunicalo
proactivamente a tus inversionistas explicando las razones y
beneficios esperados del ajuste.

La flexibilidad estratégica es valorada positivamente siempre que
esté respaldada por un analisis sdlido y se mantenga alineada
con los objetivos generales del negocio.

Mantener una comunicacion fluida y transparente con los inversionistas no solo cumple con tu responsabilidad fiduciaria, sino que

también fortalece la relacion de confianza y aumenta las probabilidades de apoyo en futuras rondas de financiacion.



Conclusiones y Proximos Pasos

Desarrolla tu plan

Crea una estructura clara de asignacion de recursos adaptada a tu etapa y sector

Vincula con resultados

€Y
Establece conexiones claras entre inversiones y objetivos medibles

Comunica efectivamente

L
Al Presenta el plan con transparencia y mantén informados a los

inversionistas
Presentar un plan claro sobre el uso de los recursos es una de las formas mas efectivas de generar confianza y atraer inversionistas.
Demuestra que sabes qué hacer con el capital que estas solicitando y veras como tu captacion gana fuerza.

Comienza ahora mismo a estructurar tu captacion con inteligencia visitando www.iselftoken.com y aprovecha las herramientas y el

asesoramiento que la plataforma pone a tu disposicion para maximizar tus probabilidades de éxito.



