
Os Maiores ROIs da História 
no Mundo das Startups
No universo das startups, os casos de retorno sobre investimento (ROI) 
extraordinários não são apenas histórias inspiradoras 4 eles moldam a 
percepção do mercado sobre risco, inovação e potencial de crescimento 
exponencial. Embora todo investimento em empresas em estágio inicial 
envolva riscos elevados, alguns investidores foram recompensados com lucros 
que superam qualquer aplicação tradicional.

Neste artigo, destacamos alguns dos maiores ROIs da história no setor de 
startups, analisando os fatores que tornaram essas apostas extremamente 
bem-sucedidas.



Facebook: A Visão da Accel 
Partners

$12,7M
Investimento Inicial
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10%
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3.000%
Retorno Estimado

Baseado no IPO de $104 bilhões em 
2012

A Accel Partners investiu na rede social ainda em sua fase universitária. O 
aporte realizado durante a Série A garantiu à gestora um ROI bilionário na 
abertura de capital da empresa. Esse é um dos exemplos mais emblemáticos 
de como o timing e a visão estratégica são cruciais no mundo do venture 
capital.



WhatsApp: O Grande Acerto da Sequoia
Investimento Inicial
US$ 8 milhões investidos pela Sequoia 
Capital em 2011, tornando-se o único 
investidor institucional antes da 
aquisição.

Participação Estratégica
Aproximadamente 15% de 
participação na empresa, 
posicionando-se como parceiro-chave 
no crescimento.

Retorno Extraordinário
Estimado em mais de 25.000% após a 
aquisição pelo Facebook por US$ 19 
bilhões em 2014.

A Sequoia foi o único investidor institucional do WhatsApp antes da aquisição histórica pela Meta (Facebook). O retorno é considerado 
um dos maiores da história moderna do venture capital, e consolidou a reputação da gestora como uma das mais visionárias do Vale do 
Silício.



Airbnb: Transformando a Hospitalidade

1

2009
Investimento inicial da Sequoia Capital de US$ 585 mil, 

quando a ideia de alugar quartos para desconhecidos era 
vista com ceticismo.

2

2014-2019
Período de expansão global e crescimento exponencial da 

plataforma, revolucionando o setor de hospitalidade.

3

2020
IPO com valuation de US$ 47 bilhões, gerando um retorno 
estimado de mais de 70.000% para os investidores iniciais.

Mais uma vez, a Sequoia mostrou sua capacidade de identificar soluções disruptivas. Quando investiu na Airbnb, a ideia de alugar um 
quarto para desconhecidos era vista com ceticismo. Hoje, a plataforma transformou completamente o setor de hospitalidade.



Google: O Gigante das Buscas
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Os aportes das gestoras Kleiner Perkins e Sequoia Capital permitiram que o Google se expandisse globalmente. O investimento inicial 
combinado de US$ 25 milhões em 1999 resultou num valuation de US$ 23 bilhões no IPO em 2004.

Este caso consolidou a gigante como um dos principais exemplos de retorno rápido e massivo no ecossistema de startups, com 
aproximadamente 1.500% de retorno em menos de 5 anos.



Uber: Revolucionando o Transporte
Investimento Inicial
US$ 12 milhões investidos pela Benchmark Capital em 2011, adquirindo cerca de 11% da empresa.

Crescimento Exponencial
Expansão global apesar das controvérsias regulatórias, provando que inovações em setores tradicionais podem gerar 
lucros extraordinários.

Resultado Impressionante
IPO em 2019 com valuation de US$ 82 bilhões, gerando um retorno estimado de mais de 9.000% para os investidores 
iniciais.

Apesar de controvérsias ao longo do caminho, o investimento da Benchmark na Uber rendeu um retorno impressionante, provando mais 
uma vez que grandes inovações em setores altamente regulados podem gerar lucros exponenciais.



Lições dos Grandes Casos de Sucesso

Todos estes casos de sucesso compartilham elementos comuns que podem servir como lições valiosas para investidores e 
empreendedores que buscam replicar tais resultados extraordinários.

Inovação Radical
Empresas que quebraram paradigmas 

de mercados tradicionais, criando novas 
categorias ou transformando setores 

inteiros.

Timing Perfeito
Os investimentos ocorreram em 
estágios iniciais, antes da validação em 
larga escala, maximizando o potencial 
de retorno.

Visão de Longo Prazo
Em todos os casos, os maiores retornos 
vieram de manter os ativos até um 
evento de liquidez (Exit ou IPO).

Gestão Estratégica
Participação ativa dos fundos no 

crescimento das startups foi crucial para 
o sucesso e maximização do ROI.



O Futuro: Democratização 
do Acesso ao Venture 
Capital

Tokenização de Equity
Plataformas como a iSelfToken estão democratizando o acesso a 
oportunidades de investimento em startups promissoras através da 
tokenização de equity.

Maior Liquidez
A existência de um mercado secundário interno oferece mais 
agilidade, transparência e controle sobre os ativos adquiridos.

Investimento Consciente
Embora os exemplos citados sejam extraordinários, é importante 
lembrar que cada investimento em startups envolve risco real e 
deve ser conduzido com responsabilidade.

Na iSelfToken, você encontra startups de diferentes setores, todas com 
documentos, metas e fundamentos públicos para análise. Explore as 
oportunidades com consciência e esteja pronto para participar dos próximos 
grandes cases de ROI do mercado.


