Como Atrair os Primeiros
Investidores Anjo com
Pitchs que Inspiram
Confian¢ca e FOMO

Captar investimento ndo € s6 uma questao de nimeros, mas de narrativa,
timing e percep¢ao de valor. Especialmente nas fases iniciais, quando o

produto ainda esta cru, a tracdo € limitada e o modelo ainda esta sendo
testado, o que faz um investidor anjo apostar é a forga do pitch e a clareza do
fundador.

Este artigo mostra como construir pitches que despertam confianga e FOMO
(Fear of Missing Out), atraindo os primeiros anjos certos — aqueles que ndo
apenas investem capital, mas abrem portas e aceleram sua jornada até o

unicornio.

Crowdfunding



Aposta no Fundador

Se vocé esta no inicio, a sua
ideia ndo é suficiente. O
mercado ainda ndo
respondeu, o produto ainda
esta imaturo, e os dados sao
poucos. O investidor anjo
aposta em voce.
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Comportamento e
Clareza

Seu comportamento, sua
clareza, seu jeito de falar,
pensar e reagir sao
fundamentais. "Startups sao
uma extensao do seu
fundador. Se ele tem viséo,
resiliéncia e fome de
execucao, o negocio também
tera.

Seu pitch precisa mostrar que vocé sabe onde esta e para onde vai,

mesmo que o caminho ainda esteja em construcao.




O Pitch E Uma Experiéncia de Clarezo

Muitos fundadores se perdem em jargdes, termos técnicos e S
meétricas vazias. O que realmente atrai um anjo experiente € a

clareza na apresentagao do problema, solugédo, mercado, modelo ///
de negdcio, time e visao.

"Se vocé ndo consegue explicar seu hegocio em dois minutos Problem: lack of eff'C' ﬂ
data analysis

Solution: Introducing "Insightflow” - Al-powered analytics \

com brilho nos olhos, esta despreparado para captar." — Naval

Ravikant

Use um pitch enxuto, direto, visual e emocionalmente inteligente.
Fale como um lider, nao como um vendedor.
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Um pitch eficaz € enxuto, direto e visual, transmitindo clareza e
confianca. Evite slides poluidos ou apresentacdes longas demais
que diluem a mensagem principal.



Como Gerar FOMO com Elegdncia

O

Mostrar Momentum

Seu foguete vai decolar com ou sem aquele investidor

Revelar Interesse

Mostre que ha outros interessados no seu negocio

Destacar Conquistas

Apresente marcos recentes: parcerias, pilotos, clientes

Estabelecer Prazos

Deixe claro que a rodada tem prazo definido

FOMO € o ingrediente secreto nos primeiros rounds. Mas atencao: nao se trata de manipulagdo — e sim de mostrar que o seu negocio

tem tragao e potencial real. Como disse Sam Altman: "Investidores querem apostar em foguetes. Se vocé parecer um carro sem

destino, ninguém entra.'



O Que Evitar no Pitch para C—
ANjOs

Exageros Desnecessarios \

Evite afirmag¢des como "ndo temos concorréncia’, "o mercado é de e —

trilndes” ou "vamos ser o novo Google". Investidores experientes e
reconhecem exageros e isso diminui sua credibilidade.
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Esconder Riscos

Investidores valorizam transparéncia. Reconhecer desafios e explicar
como planeja supera-los demonstra maturidade e preparo, aumentando a

confianca no seu projeto. : ﬂ%ED FL AG%‘ =
INPITCH DECK |IE
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Apresentacdes Poluidas

Slides com excesso de informagao ou apresentacdes muito longas diluem
sua mensagem principal. Mantenha o foco no essencial e seja conciso.
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Foco Excessivo no Produto

Equilibre a apresentacado do produto com a visdo do negocio. Investidores
guerem entender como vVocé vai monetizar e escalar, ndo apenas as
funcionalidades.




Ensaio e Refinamento do
Pitch

(M) .
Grave Seu Pitch
Faca uma gravagao completa da sua apresentagdo como se estivesse
diante de investidores reais. Capture tanto o contelddo quanto sua

g linguagem corporal e tom de voz.

Assista Criticamente

Reveja a gravagao com olhar critico. Identifigue momentos de
hesitacao, termos técnicos desnecessarios, ou partes que parecem
artificiais ou ensaiadas demais.

Refine e Simplifique
Ajuste o conteldo para soar mais natural e auténtico, mantendo o
foco estratégico. Elimine jargdes e simplifique explicacdes

_ complexas.

Pratique Novamente

Repita 0 processo até que seu pitch soe natural, auténtico,
porém estratégico. A fluéncia vem com a pratica constante.



O Investidor Certo é Parte do Seu Time

Selecione com Critério

Converse com investidores como se
estivesse contratando um soécio

Alinhe Expectativas

Entenda qual seria o papel do investidor
no crescimento do seu negocio

Busque Valor Agregado

Procure quem traga experiéncia,
contatos e inteligéncia de mercado

Faca Perguntas Estratégicas

Questione sobre investimentos
anteriores e formas de apoio além do
capital

"0 primeiro dinheiro define a cultura da sua startup. Escolha com consciéncia." — Jason Calacanis. Vocé nao quer qualgquer anjo, mas

sim um que traga experiéncia, contatos, inteligéncia de mercado e credibilidade para seu negécio.



Perguntas Essenciais para
Potenciais Investidores

Pergunta

Em que tipos de negdcios voceé ja
investiu?

Como vocé costuma apoiar
startups além do capital?

Como seria 0 seu papel Nno N0sso
crescimento?

Qual seu horizonte de
investimento?

Como vocé lida com pivos e
mudancas de direcao?

Objetivo

Avaliar experiéncia e afinidade
com seu setor

Identificar valor agregado além do
investimento financeiro

Alinhar expectativas sobre
envolvimento e contribuicao

Entender a visdo de longo prazo e
paciéncia do investidor

Avaliar flexibilidade e suporte em
momentos de adaptacao




Pitch: Encontro de Visédo e Credibilidade

&

Construir Confianga

Cada palavra dita deve transmitir seguranca e credibilidade, mostrando que vocé é capaz de executar sua visao com
competéncia.

Gerar Clareza

Apresente ideias complexas de forma simples e direta, permitindo que o investidor compreenda rapidamente o valor do
seu negocio.

Ativar Desejo

Desperte no investidor a vontade de fazer parte da sua jornada, mostrando o potencial de crescimento e impacto do seu
negaocio.

Iniciar Jornada Conjunta

O objetivo final ndo é apenas conseguir um cheque, mas iniciar uma parceria de construcao exponencial com
alinhamento de valores e visao.

Fundadores que captam com facilidade ndo sao os que mais falam — sao 0s que mais conectam. Vocé ndo precisa impressionar.

Precisa envolver, inspirar e provocar movimento. Seu pitch € o inicio de uma jornada conjunta de construcdo exponencial.



